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報 道 関 係 各 位 

2024 年 10 月 1 日 

NIPPON EXPRESS ホールディングス株式会社 

 

 

 

 

SH HoldCo GmbH の株式取得（子会社化）に関するお知らせ 

 

当社は、ヘルスケア産業向けに物流事業を展開するドイツ企業、SH HoldCo GmbH（以下「Simon Hegele」）の全ての株式

を取得すること（以下「本件取引」）について Simon Hegele の全株主と合意し、2024 年 9 月 30 日に株式譲渡契約を締結

しましたので、下記のとおりお知らせいたします。 

 

記 

 

1．本件取引の目的 

 

当社は、本年より 5 年間の経営指針となる「NX グループ経営計画 2028 Dynamic Growth 2.0“Accelerating 

Sustainable Growth ～持続的な成長の加速～”」をスタートし、長期ビジョン（創立 100 周年にあたる 2037 年のありた

い姿「グローバル市場で存在感を持つロジスティクスカンパニー」）の実現に向け、グローバル市場での事業成長の加速

を推進しております。 

その重要戦略のひとつとして各お客様へのビジネス領域拡大を目指しており、お客様の産業に適したグローバルな End 

to End のサービス基盤整備を進めています。 

 

Simon Hegele は、ドイツ・カールスルーエを本拠地とする、ヘルスケア産業に強みを持つコントラクトロジスティクス

プロバイダーです。大型の精密医療機器およびその部品の保管・配送・配送先での設置や各種付加価値サービスを主力事

業とし、これまでドイツを中心に欧州、米州およびアジア太平洋地域に展開してきました。また、専門性の高い物流プラ

ットフォームを武器に産業特有のニーズに応えることで強固な顧客基盤を構築してまいりました。 

 

このたびの取引により、コントラクトロジスティクスの主戦場とされる欧州において、当社の重点産業のひとつである

ヘルスケア産業の分野で希少性と拡張性の高い経営資源を獲得することとなります。また、当社グループのグローバルネ

ットワーク、国際間フォワーディング事業との融合には高い相互補完性とシナジーが期待されることから、今後の新たな

成長機会として以下の 3 点を見込みます。 

 

● ヘルスケア産業マーケットでの成長： 

専門性の高い物流プラットフォーム、知見、および水平展開する人的資源の獲得による機能強化 

● End to End ソリューション拡充とクロスセル： 

双方顧客のサプライチェーンにおいて、域内物流から国際間輸送までの広範なサービス提供機会を獲得 

● Simon Hegele 事業の地理的拡大： 

グローバルレベルでの産業別プラットフォームの構築、関連キーアカウントへの横展開の実現 

 

Simon Hegele を当社グループに迎え入れ、これらの成長機会の早期実現を目指し、お客様に向けてより高品質なロジス

ティクスソリューションの提供してまいります。 

 

 

2．本件取引の概要 

 

当社は、現金を対価として Simon Hegele の全株主から 100%の株式を取得いたします。 

 

 

3．各社の概要 

 

(1) 異動する子会社の概要 

 

本件取引の対象会社である Simon Hegele の傘下にグループ会社の 30 社がありますが、以下の企業概要は Simon Hegele

についてのみ記載いたします。 
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(1) 名称 SH HoldCo GmbH 

(2) 所在地 Haid-und-Neu-Straße 13-15, 76131 Karlsruhe, Germany 

(3) 代表者の氏名・役職 Stefan Ulrich, Group CEO 

(4) 事業内容 医療機器・その他産業関連のロジスティクスサービス 

(5) 資本金 262,920 ユーロ（約 42 百万円） 

(6) 設立年月日 1920 年 (※1) 

(7) 大株主及び持ち株比率 EMZ IV S.à r.l、他 

(8) 
上場会社と当該会社 

との間の関係 

資本関係 該当事項はありません。 

人的関係 該当事項はありません。 

取引関係 該当事項はありません。 

(9) 
直近事業年度における

グループ業績（※2） 

連結純資産  40 百万ユーロ（約 6,329 百万円） 

連結総資産  230 百万ユーロ（約 36,735 百万円） 

連結売上高  318 百万ユーロ（約 50,938 百万円） 

連結 EBIT  3.7 百万ユーロ（約 593 百万円） 

 ※1. Simon Hegele グループの創立年を記載。 

 ※2. 2023年 12月期。円貨への換算レートは 1ユーロ＝160 円を適用。 

 

(2) 株式取得の相手先の概要 

 

本件取引の売主は 6 社の株主で構成されますが、相手先の概要については、全株主を代表している 1 社についてのみ記

載いたします。 

(1) 社名 EMZ IV S.à r.l 

(2) 住所 15 Boulevard F.W. Raiffeisen, 2411 Luxembourg 

(3) 
上場会社と 

当該法人との関係 
該当事項はありません。 

 

 

4．取得株式数、取得価額及び取得前後の所有株式の状況 

(1) 異動前の所有株式数 0 株（議決権所有割合：0.0%） 

(2) 取得株式数 Simon Hegele の全株式 

(3) 取得価額 非開示 (※3) 

(4) 異動後の所有株式数 Simon Hegele の全株式（議決権所有割合：100.0%） 
※3. 守秘義務により開示を控えさせていただきます 

 

 

5．日程 

(1) 契約締結日 2024 年 9 月 30 日 

(2) 株式譲渡実行日 2025 年度 第 1 四半期（予定） 

 

尚、本件取引における前提条件の充足状況により、株式譲渡実行日が前後する可能性があります。 

 

 

6．今後の見通し 

 

当社は、本件取引の当社の 2025 年 12 月期連結業績に与える影響は軽微と見込んでおります。今後、開示すべき事項が

発生した場合には速やかにお知らせいたします。 
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写真左から 1 番目：NXHD 取締役 赤石衛、左から 2 番目：Simon Hegele,Group CEO,Stefan Ulrich（ステファン・ウルリッチ） 

左から 4番目：NX 欧州社長 柿山慎一 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

NXHD 取締役 赤石衛と Simon Hegele,Group CEO,Stefan Ulrich（ステファン・ウルリッチ） 

 

Simon Hegele,Group CEO,Stefan Ulrich（ステファン・ウルリッチ）コメント： 

「ＮＸグループは、Simon Hegele と補完的なサービスポートフォリオを持ち、強力な国際的プレゼンスを有していま

す。私たちの独立性と俊敏性を高く評価し、同時にお客様に合わせたオーダーメイドのソリューションを世界規模で

共同開発することに、熱意を持って取り組んでくれると考えています。私たちは、ＮＸグループがまさに理想的なパ

ートナーであると確信しています。」 

 

 

NXHD 取締役 赤石衛 コメント： 

「Simon Hegele グループとともに同じ将来に向かって歩き始めることを楽しみに思います。特にヘルスケア分野にお

ける高度な物流ノウハウと、ＮＸグループのグローバルネットワークを融合させ、両社のお客様にさらなる価値を提

供できることを期待しています。」 
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Simon Hegele Group 概要

(1) 創業時の会社の設立年 (2) グループ会社計 (3) SH HoldCo GmbHの連結財務数値

会社概要 事業概要

拠 点

ヘルスケア分野 産業・小売分野

• 大型医療機器のライフサイクル
に沿った物流ソリューション

• プロジェクト管理、医療機器の
保管から配送先での組立・設置
までの各種付加価値サービス

• GDPに対応した医薬品の低温物
流サービス

• 調達・生産物流、アフター
マーケット物流、梱包、品質
チェック、組立、通関サポー
ト、返品管理などの各種サー
ビス

• 庫内や配送先での技術支援を
含む保守部品物流

名称 SH HoldCo GmbH

設立年 1920年 (1)

所在地 Karlsruhe（ドイツ）

代表者 Stefan Ulrich

事業内容
医療機器や産業小売分野のコントラクトロジス
ティクス（倉庫保管、輸送、組立・設置等）、
医薬品の超低温物流

主要事業展開地域 欧州・米州

拠点数 58（倉庫・オフィス）(2)

売上高推移 (3)
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戦略的意義
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戦略的意義 概 要

ヘルスケア産業マーケットでの成⾧ 専門性の高い物流プラットフォーム、知見、および水平展開する人的資源の
獲得による機能強化

End to Endソリューション拡充
とクロスセル

双方顧客のサプライチェーンにおいて、域内物流から国際間輸送までの広範
な領域でサービス提供機会を獲得

Simon Hegele事業の地理的拡大 グローバルレベルでの産業別プラットフォームの構築、関連キーアカウント
への横展開の実現

両社の持つ専門性と優位性を生かした相乗効果により、
ヘルスケア産業において互いのサービス提供領域を拡大し、
グローバルレベルで存在感を高めることが可能となります


